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DIAS HORAS
GASTO TOTAL MES (€) APERTURA/MES APERTURA DiA COSTE/HORA(€)
25

EJEMPLO: ALQUILER LOCAL 1.000€ 12,5 3,2€/HORA

ALQUILER LOCAL

LUz

AGUA

INTERNET/TELEFONO

SEGURO LOCAL

GASTOS DE
EMPRESA/AUTONOMO

ASESOR FISCAL

AGENDA ONLINE

PRESTAMOS, ETC...

AMORTIZACION
INVERSION INICIAL

LIMPIEZA'Y OTROS

TRABAJADOR 1
(INCL. SEGUROS SOCIALES)

TRABAJADOR 2
(INCL. SEGUROS SOCIALES)

NO TE OLVIDES DE NADA! TOTAL GASTO POR HORA
CADA GASTO CUENTA! B

ESTA CANTIDAD ES LO QUE " do wabaocores
TE CUESTA ABRIR TU Fimaman
NEGOCIO POR HORA




¢QUE GASTOS DEBO TENER EN

CUENTA A LA HORA DE

CONTRATAR A UN TRABAJADOR?

El gasto de un trabajador para la

empresa no se compone

Unicamente del sueldo percibido.

2. Gastos por servicio

En este apartado calcularemos el gasto de cada servicio para saber el

precio final de cada uno. Para calcular el n® de usos debes tener en cuenta
el tamafio de cada producto (ml, unidades,etc...), y serd unicamente para el
servicio en cuestion. No es aplicable a otros tratamientos.

70% - Sueldo: la némina que
percibira el empleado mes a mes.

24,10% - Seguros sociales: la
empresa paga la Seguridad
Social del trabajador.

7,80% - Indemnizacion:
prestacion social o Gasto en
formacién: otros aportes sociales
en beneficio del trabajador.

ESMALTE PERMANENTE
PRODUCTO | prdp: (e | "UNIDAD | USO(E) PRODUCTO | pabtF ey | "Unibad | 0S0te)
TOP COAT 12ML |  12,99€ 30 0,43€
BASE COAT 12ML |  12,99€ 30 0,43€
COLOR 12ML 12,99€ 30 0,43€
COLOR 12ML 12,99€ 30 0,43€
LIMA 1,90€ 4 0,48€
CLEANER 200ML|  7,90€ 30 0,26€
CELe0 9,90€ 67 0.15€
FIRST BASE 15ML|  9,99€ 100 0,10€
CUTICULAS oML | 12:90€ & Wik
CREMA 200ML 16,90€ 100 017€
TOTAL GASTO PRODUCTOS TOTAL GASTO PRODUCTOS
TIEMPO 30 MIN_ [Sostoporhora _ [, Heaht8etciiees |- BRI VTT0)
TRABAJADO e I b eeeiad | TRABAJADO

COSTE REAL +

Gasto
productos

Tiempo

trabajado =

3,03€ + 5€
=8,03€

PVP SERVICIO

¢Cudnto te gustaria
cobrar por este servicio?

PRECIO SIN

Deberds dividirlo
entre 1,21

21%IVA

PVP servicio
121

BENEFICIO REAL
SERVICIO

Precio

sin IVA ™ Coste =

13,97 - 8,03

COSTE REAL

¢Cudnto te gustaria
cobrar por este servicio?

16,90¢€ PVP SERVICIO
15908 PRECIO SIN Deberds dividirlo
TSN | 21%IVA skl
5.94€ BENEFICIO REAL

*ES IMPORTANTE QUE TODOS TUS GASTOS HASTA LLEGAR A

O

ESTE PUNTO INCLUYAN IVA.

+

SERVICIO

+



¢QUE ES EL IVA?

Siglas de "Impuesto sobre el Valor Afiadido”. Es un impuesto directo del 21% que grava
el consumo final de productos y servicios y que tendrds que incluir en tus precios y te
incluirdn en tus gastos. Debes tenerlo muy en cuental

¢QUE ES EL IRPF?

Sigla de “Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas”. Es un impuesto que grava
los beneficios econdémicos obtenidos por personas, empresas, u otras entidades
legales. Debes tenerlo en cuenta en los alquileres, trabajadores y servicios obtenidos a
traves de otros profesionales.

PVP N° USOS/ | COSTE/ _ N° USOS/ | COSTE/
PRODU PROD. (€) USO(€) PRODUC ROD. (€) | UNIDAD EG)

TIEMPO TIEMPO
TRABAJADO TRABAJADO
COSTE REAL COSTE REAL
PVP SERVICIO

PRECIO SIN PRECIO SIN
AVALY-Y PAVALYY
BENEFICIO REAL BENEFICIO REAL
SERVICIO SERVICIO

en tu salén. Por ejemplo: si quieres realizar decoraciones, deberds realizar una sola
tabla para cada tipo de decoracién, y asi poder calcular el coste real que te
supondrd esa decoracién en una ufia.

Recuerda que deberds realizar una tabla como esta para cada servicio que ofrezcas &



N° USOS/ COSTE/

PVP N° USOS/ COSTE/ PVP
PRODUCTO | pRob. (€) PRODUCTO | pRoD. (€) | UNIDAD | USO(€)

UNIDAD Uso(€)

TOTAL GASTO PRODUCTOS - TOTAL GASTO PRODUCTOS

TIEMPO TIEMPO
TRABAJADO TRABAJADO

COSTE REAL COSTE REAL

¢Cudnto te gustaria ¢Cudnto te gustaria
PVP SERVICIO cobrar por este servicio? PVP SERVICIO cobrar por este servicio?

O PRECIO SIN Deberds dividirlo PRECIO SIN Deberds dividirlo ‘
21%IVA entre 1,21 21%IVA entre 1,21
BENEFICIO REAL BENEFICIO REAL
SERVICIO SERVICIO

3. Otros factores

Analiza a tu competencia para saber: en qué zona se encuentran, qué
servicios ofrecen, cudl es el precio de sus servicios y su valor afiadido; en
definitiva de lo que se trata es de que destaques por encima de ellos. @

* Es importante saber quién verdaderamente compite con tu producto y
ofrece servicios similares a los de tu negocio, no todas las empresas son
tu competencia! Puedes guiarte para crear tu lista de precios en base a
los suyos.

En la siguiente pdagina podrds rellenar las tablas con los servicios, precios
de venta y el valor afladido de cada competencia.

El valor anadido es el elemento diferenciador que otorgas al cliente final, el cual
actua como un plus que le brinda a tu producto o servicio un mayor valor comercial,

desde la perspectiva del cliente.




NOMBRE:

SERVICIOS

LOCALIZACION:
VALOR ANADIDO

NOMBRE:

SERVICIOS

LOCALIZACION:
VALOR ANADIDO

NOMBRE:

SERVICIOS

LOCALIZACION:
VALOR ANADIDO

NOMBRE:

SERVICIOS

LOCALIZACION:
VALOR ANADIDO




¢Cudl es mi valor afladido?

1

2

58

4.

58

¢Cudl es mi gasto frente a esos valores afiadidos?

1.

2.

3.

4,

5.

4. Analisis final

Para crear una lista de precios final debes tener en cuenta todos estos
factores y asegurarte que no se te escapa ningun detalle, asi sabrds cudl
es la rentabilidad real de tu negocio y cudntos servicios debes realizar al
dia o al mes para que tu empresa tenga beneficios y no pérdidas.

(]
IMPORTANTE <
CUANTOS SERVlClQS @ CUANTO BENEElClO
DEBO REALIZAR ALDIA O DEBO TENER AL DIA O AL
AL MES PARA NO MES PARA NO INCURRIR
INCURRIR EN PERDIDAS? e EN PERDIDAS?




MANICURA

ESCULPIDOS

ESTRUCTURA XXL

DECORACION

PEDICURA

PESTANAS

0006

Siguenos
@

LOGO

RESERVAS

Escanea el
codigo QR para
reservar tu cita

con nosotros.




